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“Tecniche di vendita nei mercati internazionali.

Strumenti operativi, web marketing, social network”
Frosinone, 26 settembre 2013
Ore 15,00
Camera di Commercio di Frosinone/ASPIN, Viale Roma 9 - Sala convegni

Si svolge il prossimo 26 settembre presso I’ASPIN di Frosinone il workshop “Tecniche di vendita nei mercati
internazionali. Strumenti operativi, web marketing, social network”, il settimo appuntamento del Ciclo dei
seminari IntFormatevi, un percorso formativo gratuito giunto alle VI edizione, indirizzato alle PMI del Lazio
impegnate in progetti di internazionalizzazione.

L'iniziativa e realizzata da SprintlLazio, Sviluppo Lazio, ICE - Agenzia per la promozione all'estero e
I'internazionalizzazione delle imprese italiane, Unioncamere Lazio e BIC Lazio, in qualita di partner della rete
EEN, nell’ambito delle attivita congiunte a sostegno dell’'internazionalizzazione dei sistemi produttivi locali.

Per il 2013 il programma formativo si struttura in 14 seminari rivolti a imprenditori, dirigenti e quadri d'impresa
di aziende laziali, che trattano temi di interesse strategico per affrontare i percorsi imprenditoriali sull’estero. Le
giornate formative sono organizzate a rotazione nelle cinque province della regione e vedono il coinvolgimento
del sistema delle Camere di Commercio del Lazio.

Nelle precedenti edizioni sono stati organizzati 48 seminari che hanno visto la partecipazione di oltre 1600
imprenditori.

L’iscrizione on-line: http://tecnichevendita.eventbrite.it/

Gli argomenti trattati durante il workshop

*Elementi di Marketing classico attualizzati - Il Marketing in pratica.
Come guardare il nostro prodotto e servizio con occhi diversi

* Il mondo Vi aspetta ... ed anche i social network.
Prima selezione dei mercati, come filtrare le informazioni e come dare le giuste
informazioni

* Strumenti operativi.
Per negoziare al meglio conquistando nuovi clienti e mantenendo quelli storici
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