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Innova. Connetti. Condividi.



 

TAC è la pia�aforma leader del se�ore per le

Aziende che vogliono:

> Digitalizzare le a�ività di Networking a�raverso

una chiave sostenibile e innovativa.

>Uniformare la comunicazione aziendale

>Massimizzare opportunità di Business

Chi siamo?



+100.000 500
Utenti totali Aziende abbonate



 

DIGITAL BUSINESS CARD

Una SmartCard �sica personalizzabile o un QR

Code nel Wallet del tuo Smartphone.

VIDEOCALL BACKGROUND

Uno sfondo personalizzato aziendale e

professionale a scelta con QR Code.

FIRMA EMAIL

Una Firma Email completamente

personalizzabile con QR Code .

Il prodo�o >
End user
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INTEGRAZIONE DIRECTORY

Aggiorna automaticamente i dati

dei pro�li aziendali.

INTEGRAZIONE CRM

Integra i CRM aziendali senza

limiti.

Lato aziendale

 DASHBOARD BUSINESS INTEGRAZIONE DIRECTORY INTEGRAZIONE CRM



 

 

 

> Monitora le metriche

> Imposta i pro�li e i permessi ai dipendenti

> Modi�ca senza limiti le informazioni

> Controlla il networking

Dashboard Business
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Integrazione Directory

 

 

> Aggiorna automaticamente i dati aziendali

> Gestisci il turnover del personale



 

INTEGRAZIONE DIRECTORY

Aggiorna automaticamente i dati

dei pro�li aziendali.

INTEGRAZIONE CRM

Integra i CRM aziendali senza

limiti.
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Integrazione CRM

 

> Integra i CRM aziendali senza limiti

> Centralizza le informazioni e migliora la produ�ività



 

HR

Automatizza l’onboarding o il turnover, con

informazioni da condividere sempre aggiornate.

SALES

Condividi nel CRM  Aziendale tutti i contenuti utili

per il networking e massimizza le opportunità di

business.

MARKETING

Uniforma la comunicazione  dell'azienda attraverso

una soluzione che persegue gli obiettivi ESG.

Benefici per
ogni reparto >
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Prima di TAC >

Il tempo di attesa da parte di un dipendente

prima di ricevere i biglietti cartacei.

Cambiamento del ruolo del dipendente che

include ristampa.

Bdv Cartacei buttati  una settimana dopo

averli ricevuti.*

Informazioni che si inseriscono sul bdv

cartaceo.    
* Fonte: Survey interno su parco clientI
* Fonte: wired.it   

 

 

14 GIORNI

2 / ANNO

88%

5



 

Con TAC >

Il tempo di attesa è azzerato in quanto si può

subito inserire la business card su Wallet.

Riduci ristampa e aggiorna in modo automatico

le informazioni sulle business card del

dipendente.

Acquisizione dei potenziali lead incontrati.

Informazioni che si inseriscono sul bdv digitale.

1 MINUTO 99%

+230% in�nite

Con TAC >



 
'' Un'esperienza innovativa che sempli�ca

incredibilmente lo scambio di conta�i grazie ad

un'esperienza �uida e immediata. Chi l'ha

provato ne è rimasto entusiasta!''

Giuseppe Milea - CRM, Tech & Digital

Manager

 
"Con oltre 1200 dipendenti e una crescita

continua anche per acquisizioni F2Aha scelto TAC

per ridurre lo spreco di carta, abba�ere

l'obsolescenza dei biglie�i da visita, digitalizzare

lo scambio dei dati durante le �ere e gli incontri."

Paolo Colagiorgio - Facilities Manager

 '' E' lo strumento di cui avevamo bisogno: smart,

veloce ed  e�icace. Ci consente di creare e

mantenere una rete di conta�i per

incrementare le nostre opportunità e le nostre

collaborazioni.''

Verisure Italia - Survey

 
''Tecnologica, innovatica e sostenibile: queste

le principali qualità della Card di TAC

apprezzate da circa 200 dipendenti che

utilizzano il nuovo biglie�o da visita digitale

ormai da oltre un anno.''

Roberta Cattaneo - Head of Corporate

Marketing & Communication

Dicono di noi>
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