


Dati e tecnologie 
a supporto della tua impresa.
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Combinando Intelligenza Artificiale e Big Data, abbiamo sviluppato soluzioni personalizzate 
per guidare la crescita delle imprese nei mercati più adatti ai loro obiettivi.

Profiliamo il mercato B2B recuperando dati provenienti dal Web e da fonti istituzionali – 
governative, pubbliche e private – attraverso algoritmi di AI, per fornire rapidamente analisi accurate.

Possediamo un database sempre aggiornato con oltre 400 milioni di aziende in 196 Paesi 
classificate per i propri contenuti online, che mettiamo a disposizione dei nostri clienti integrando 
consulenza e tecnologie digitali.

Cosa facciamo



Overview: una panoramica
dei mercati migliori.

3

Overview è la soluzione per analizzare i mercati internazionali e individuare i poli industriali 
e commerciali in cui si concentrano le aziende con le caratteristiche ricercate.

Ciascun cliente viene affiancato nello sviluppo del progetto, in modo da individuare unicamente i 
mercati più adatti ai propri obiettivi di business. Una volta selezionati i Paesi in cui effettuare l’analisi, 
le caratteristiche delle aziende e il loro settore di appartenenza, i nostri Data Analyst procedono con 
la mappatura dei poli industriali e commerciali a partire dal database globale di Matchplat. 

L’Intelligenza Artificiale consente di ottenere una panoramica sempre aggiornata dei mercati più 
promettenti, aiutando l’impresa a orientare i propri sforzi nelle aree corrette.
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Overview Step di progetto

DATABASE DI PARTENZA
Meeting con analista dedicato 
per definire nel dettaglio il settore 
su cui sarà attivata l'analisi. 
Profilazione per settore, stato e 
fatturato.

Step 1
Brief meeting

KICK-OFF MEETING
Condivisione dei risultati della 
prima fase di analisi con i dettagli 
relativi le nazioni approfondite. 
Selezione delle 5 Nazioni su cui 
avviare un'ulteriore livello di 
profilazione.

Step 2
Primo risultato

CONCETTI E KEYWORD
Selezione delle parole chiave e 
delle caratteristiche che 
identificano il mercato target al 
fine di profilare ulteriormente 
grazie all'uso dell'intelligenza 
artificiale.

Step 3
Profilazione

ANALISI
Presentazione dei risultati 
dell'approfondimento realizzato 
per ciascuna delle nazioni 
selezionate. 

Step 4
Output definitivo
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La vostra
esigenza.

Ottenere una macro-analisiOttenere una macro-analisi con dati aggregati relativa con dati aggregati relativa
alle potenziali aziende clienti e competitor in target con alle potenziali aziende clienti e competitor in target con 
l’offerta.l’offerta.

Area analizzata: EuropaArea analizzata: Europa



Aziende che si occupano di bonifica e in particolare di bioremediation, 
con focus sulle tecniche di soil washing.

Clienti

Competitor

Aziende che producono prodotti chimici in ambito remediation,
con focus sui produttori di surfactants sempre in ambito bonifiche.
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Il vostro target di riferimento
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Clienti Panoramica classificazione aziende

Concentrazione aziende che lavorano nel settore delle bonifiche 
e dello smaltimento dei rifiuti.
Frequenza in Europa e suddivisione per dimensioni azienda.
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Clienti Analisi keyword

Keyword bonifica
Frequenza aziende nei 5 paesi 
selezionati che hanno risposto 
positivamente alle keyword inserite.

Keyword relative al mondo della 
remediation e della bioremediation.

Keyword bonifica & soil washing
Frequenza aziende nei 5 paesi 
selezionati che hanno risposto 
positivamente alle keyword inserite.

Keyword relative al mondo della 
bioremediation e della nicchia specifica 
del soil washing.

ES. In Germania sono risultate 
15 aziende che hanno risposto 
positivamente sia alla bioremediation 
che al soil washing.



Perché profilare
il mercato?
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Profilare il mondo B2B significa conoscerlo per Profilare il mondo B2B significa conoscerlo per sviluppare strategie di valoresviluppare strategie di valore..

Fornitori, distributori, clienti, partner e concorrenti: sapere chi sono, dove si trovano e quali sono le Fornitori, distributori, clienti, partner e concorrenti: sapere chi sono, dove si trovano e quali sono le 
loro caratteristiche è essenziale per espandere il business.loro caratteristiche è essenziale per espandere il business.

E disporre di un metodo per farlo velocemente è ancora più importante in un E disporre di un metodo per farlo velocemente è ancora più importante in un 
mercato in continua evoluzione.mercato in continua evoluzione.



Explore: tutte le aziende 
in linea con i tuoi obiettivi.
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Unendo un database mondiale d’imprese e Intelligenza Artificiale, Explore è la piattaforma che Unendo un database mondiale d’imprese e Intelligenza Artificiale, Explore è la piattaforma che 
consente di analizzare consente di analizzare automaticamenteautomaticamente la presenza online di oltre 400 milioni di aziende in 196  la presenza online di oltre 400 milioni di aziende in 196 
Paesi.Paesi.

Così è possibile trovare rapidamente clienti, distributori, fornitori, concorrenti e partner con le Così è possibile trovare rapidamente clienti, distributori, fornitori, concorrenti e partner con le 
caratteristiche di proprio interesse.caratteristiche di proprio interesse.
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