


1 

Un impegno comune per la crescita 

 Bancabilità, aggregazione e crescita dimensionale 

 Ricerca e innovazione 

 Internazionalizzazione 

 Capitale circolante 

 Rinvio rate  

 Programmi di ricapitalizzazione 

2009 

Liquidità e 

ricapitalizzazione 

Nuove soluzioni per ‘agganciare’ la ripresa: 

Offerta straordinaria per superare la crisi: 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

Intesa Sanpaolo e Confindustria Piccola Industria proseguono la collaborazione avviata con 

l’Accordo del luglio 2009, rinnovata nel 2010, e condividono una linea d’azione comune 

per il rilancio del sistema delle PMI. 

2010 

Finanza, innovazione e 

internazionalizzazione 
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€ 10 miliardi 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

2011 

OBIETTIVO CRESCITA 

Nuovo plafond e nuovi strumenti operativi       

per sostenere la crescita delle PMI  
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■ Capitale umano 

 Occupazione 

 Formazione 

■ Reti d’impresa e altre forme di alleanza 

■ Crescita dimensionale 

 Finanza straordinaria 

 Lean management 

■ Efficienza energetica ed eco-sostenibilità 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

Tratti distintivi 

NOVITÀ 

■ Innovazione e ricerca 

■ Internazionalizzazione 
CONFERME 
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Il Gruppo Intesa Sanpaolo finanzia progetti di ricerca, sviluppo ed innovazione: 

dall'acquisto di nuove tecnologie sul mercato, al miglioramento dei sistemi informativi, 

all'innovazione di prodotti e processi. 

L’Accordo prevede proposte volte a soddisfare le diverse esigenze di innovazione delle 

imprese attraverso una gamma flessibile e completa di finanziamenti. 

Offerta 
finanziaria 

 
Assistenza 
specialistica 

 

 Finanziamenti della linea Nova+, 5 soluzioni per la realizzazione e 

l’acquisto di progetti di ricerca  

 Intesa Sanpaolo Eurodesk offre consulenza alle imprese che 

intendono accedere alle opportunità di finanziamento a fondo perduto 

e agevolato di derivazione europea dedicate alla ricerca e allo 

sviluppo tecnologico 

Innovazione e ricerca  

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

 
Servizi 

 
 Sostegno per accedere alle agevolazioni pubbliche nazionali 
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L’Accordo prevede l’arricchimento della già articolata offerta volta a sostenere le imprese   

che intraprendono processi di internazionalizzazione o intendono potenziare il proprio 

radicamento sui mercati esteri. 

Risorse 
e Servizi 

Offerta  
finanziaria 

 Rinnovo dei finanziamenti per le attività commerciali con 

l’estero e dei prodotti di copertura rischi (Export 360°, 

International +, Copertura Rischi) 

 Le novità sono: 

 Export Facile, acquisto pro soluto dei crediti esteri rappresentati 

da fatture 

 Cash Management Internazionale, gamma di servizi informativi 

e dispositivi ‘real time’ per ottimizzare la gestione della tesoreria 

 L’ampio network internazionale del Gruppo e una struttura di specialisti 

dedicata alla PMI propone soluzioni per l’accesso e lo sviluppo 

delle imprese sui mercati esteri grazie ad un’ampia gamma di 

servizi: 

 scouting dei mercati esteri  

 pianificazione degli investimenti diretti all’estero 

 realizzazione degli investimenti diretti all’estero 

Internazionalizzazione  

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 
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Le risorse umane rappresentano un’area di investimento strategica per le PMI che 

puntano alla crescita e all’innovazione. L’Accordo prevede quindi prodotti e servizi dedicati. 

 Promozione e sostegno dei progetti di formazione dei 

dipendenti delle imprese in virtù dell’accordo sottoscritto tra 

Intesa Sanpaolo e Fondimpresa 

 

 Finanziamento ‘Formazione e Lavoro’, destinato agli 

investimenti nel campo della formazione, del welfare aziendale 

e dello sviluppo occupazionale 

Capitale umano 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

Fondimpresa 

Occupazione 

Formazione 

 Intesa Sanpaolo Formazione –  società del Gruppo dedicata 

alla formazione continua, all’assistenza tecnica e alla 

consulenza – affiancherà le imprese per: 

 progettazione e gestione della formazione 

 accesso ai finanziamenti di fondi pubblici 

 amministrazione (predisposizione di gare, atti formali e 

gestione contabilità) 



7 

Assistenza 
specialistica 

 Strutture territoriali dedicate alle diverse forme di aggregazione:  

 valutazione degli aspetti legali, creditizi e tecnico-industriali  

 monitoraggio dell’evoluzione normativa 

 scouting per la ricerca di partner industriali 

Offerta  
finanziaria 

 Offerta finanziaria specialistica destinata alle singole imprese 

partecipanti alla rete con soluzioni tradizionali per lo 

smobilizzo dei crediti e Filiera Più, un finanziamento specifico 

per le filiere produttive 

Il Gruppo Intesa Sanpaolo sostiene i processi di aggregazione e collaborazione delle 

imprese attraverso un’offerta organica di prodotti e servizi. 

Reti d’impresa ed altre forme di alleanza   

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

 Servizi di advisory (ad es. informativa sulla normativa vigente, 

business planning, ecc.) 
Servizi 
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Finanza  
straordinaria 

 Acquisition finance 

 acquisto di quote societarie o rami d’azienda e/o investimenti in 

capitale fisso 

 Project financing 

 realizzazione e/o acquisizione di progetti specifici 

 Real estate financing 

 progetti di sviluppo immobiliare e acquisizione di immobili 

 Cartolarizzazioni 

 cessione periodica di attività illiquide finanziate tramite l’emissione 

di titoli di credito negoziabili 

 Equity Capital Market 

 operazioni destinate ai mercati regolamentati organizzati e gestiti   

da Borsa Italiana 

 M&A e advisory 

 consulenza e assistenza finanziaria 

Il Gruppo Intesa Sanpaolo affianca le imprese nel loro percorso di crescita con 

operazioni tradizionali di finanza straordinaria e nuove soluzioni finanziarie, svolgendo 

attività di consulenza e mettendo a disposizione prodotti dedicati. 

Crescita dimensionale (1/2) 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 
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Lean  

organization 

Supporto alle   
vendite 

 Programma completo per sostenere le imprese nei progetti di 

ristrutturazione organizzativa e applicazione del lean 

management finalizzati al recupero di produttività ed efficienza: 

 sostegno finanziario e organizzativo a progetti di formazione  

e specializzazione in lean management 

 finanziamenti delle prime esigenze di cassa derivanti dalla 

riorganizzazione 

 supporto finanziario alle iniziative di ristrutturazione aziendale 

 

 Linee di credito che consentono all’impresa produttrice il 

vantaggio dell’immediatezza degli incassi a fronte dell’onere del 

pagamento degli interessi del finanziamento concesso 

all’impresa acquirente: 

 Tandem Impresa Più Breve Termine 

 Tandem Impresa Più Medio Termine  

Crescita dimensionale (2/2) 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 
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La sempre maggiore attenzione delle imprese nei confronti dell'ambiente ha spinto il 

Gruppo Intesa Sanpaolo a porsi quale interlocutore preferenziale di Stato e aziende per 

incentivare gli investimenti nella sostenibilità energetica, fornendo sostegno in termini 

di informazioni, servizi e prodotti e mettendo a punto specifiche soluzioni di finanziamento. 

Offerta  
finanziaria 

 Finanziamenti a breve termine per progetti di sostenibilità, 

tutela dell’ambiente, eco-sharing, certificazioni ambientali e 

sicurezza sul lavoro 

 Finanziamenti a medio-lungo termine per la realizzazione di 

impianti di produzione di energia elettrica con fonti rinnovabili e 

progetti di efficientamento energetico   

Efficienza energetica ed eco-sostenibilità  

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

Assistenza 
specialistica 

 Intesa Sanpaolo, attraverso il Desk Specialistico per il Settore 

Energia di Mediocredito Italiano, supporta le imprese che hanno 

pianificato investimenti nelle energie rinnovabili o che intendono 

diversificare le proprie fonti energetiche: 

 analisi dei progetti sotto il profilo tecnico-industriale 

 valutazione della sostenibilità finanziaria dell’investimento 
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Il dialogo è elemento fondamentale grazie al quale attivare e sviluppare una relazione 

fra Impresa e Banca basata su: 

 

 conoscenza condivisa del business aziendale 

 trasparenza nella valutazione del merito creditizio 

 

 

Conoscenza  e Trasparenza sono obiettivi comuni che creano le basi per: 

 sviluppare progetti di crescita sostenibili   

 trovare le migliori soluzioni finanziarie a sostegno della crescita 

 valorizzare al meglio l’impresa e i suoi progetti 

 

La relazione impresa-banca 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 
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Presentazione 

commerciale 

 Confindustria, tramite il sito internet delle associazioni locali, 

mette a disposizione dei propri associati uno strumento di 

autovalutazione finanziaria dell’azienda, basato su valori contabili 

desunti dal bilancio dell’impresa e sull’indagine di aspetti 

qualitativi 

 

Gli strumenti finalizzati a diffondere una metodologia di dialogo e di      

confronto uniforme 

 La banca, tramite i propri gestori, offre agli imprenditori la 

possibilità di confrontarsi sul profilo di rischio dell’impresa attuale 

e prospettico; tale confronto consente di individuare le migliori 

soluzioni finanziarie per formulare piani di crescita, verificandone 

l’impatto sull’evoluzione del profilo di rischio 

 La banca, tramite i propri gestori, offre un supporto che analizza e 

sintetizza in poche pagine una serie di indicatori economici 

quantitativi (prospettive macroeconomiche, prospettive del settore 

di riferimento, posizionamento dell’azienda nel settore) oltre che 

l’identificazione di potenziali aree di sviluppo tramite l’analisi 

quantitativa e qualitativa dell’azienda 

Gli strumenti di dialogo 

Diagnostico 

Simulatore 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 
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Presentazione 

del Gruppo 

Intesa Sanpaolo 

 

Prospettive 

macro-

economiche 

 

Prospettive del 

settore di 

riferimento 

Indicatori 

sintetici del 

cliente nel 

settore 

Identificazione 

potenziali linee 

di sviluppo 

futuro 

Sezione 1 Sezione 2 Sezione 3 Sezione 4 Sezione 5 

Risultati in sintesi

 

Proposta 

commerciale 

 

Sezione 6 

La Presentazione Commerciale è un supporto che analizza e sintetizza in poche pagine 

una serie di indicatori economici quantitativi relativamente a: 

 prospettive macroeconomiche  

 prospettive del settore di riferimento 

 posizionamento dell’azienda nel settore 

... oltre che l’identificazione di potenziali aree di sviluppo tramite l’analisi di indicatori di 

bilancio 

La presentazione commerciale 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 
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Ruolo         

del territorio 

 

 

Attività di relazione 

Nuovo Accordo Intesa Sanpaolo - Confindustria Piccola Industria 

 Valorizzazione della specificità locali attraverso il 

coinvolgimento attivo delle strutture territoriali, per 

l’attuazione al livello locale dei contenuti dell’Accordo 

nazionale. 

 i referenti territoriali realizzeranno iniziative locali  (road 

show di presentazione, incontri one-to-one, workshop 

operativi)  

 

 il Tavolo Nazionale di Coordinamento e Monitoraggio 

avrà funzioni di analisi e coordinamento delle attività di 

dialogo anche al fine di garantire una risposta tempestiva 

alle esigenze dei territori  




