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Il polo dell’export e dell’internazionalizzazione di CDP
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Il Polo dell’export e dell’internazionalizzazione del 

Gruppo CDP, composto da SACE e SIMEST, offre 

alle imprese una gamma completa di strumenti 

finanziari e assicurativi per crescere in Italia e 

all’estero. 

Solidità

€ 5,3 MILIARDI
di patrimonio netto 

e rating BBB+
(Fitch)

Flessibilità
Supportiamo oltre

25.000 PMI 
e grandi imprese 

in 198 paesi 

Esperienza
Valutiamo e assicuriamo 

rischi da

40 anni

€ 25,3 
MILIARDI

Risorse 
mobilitate

nel 2017*
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Il polo dell’internazionalizzazione di CDP

Azionariato

Banche e 

associazioni

di categoria

 Conferme di credito doc.

 Ass. credito MLT (Credito 
Fornitore)

 Buyer’s Credit

 Garanzie contrattuali

 Garanzie finanziare 

 Political Risk Insurance

 Reverse e maturity factoring

 Trade Finance

 Ass. credito BT

 Rischi delle costruzioni

 Report Informativi

 Recupero Crediti

 Partecipazione al capitale

 Finanziamenti agevolati per 
l’internazionalizzazione

 Contributo conto interessi 
per Credito Fornitore SACE

 Stabilizzazione tasso interesse

per Buyer Credit SACE

Attiva in 

198 paesi

Attiva in 

~ 100 paesi

Clienti Geografie

~22.000

~1.100

100%

ProdottiSocietà prodotto

FCT

BT

SpA

SRV
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La nostra rete commerciale

* Limitatamente alle attività di assicurazione del credito, cauzioni e rischi della costruzione

• Monza

• Torino

• Brescia

• Verona

• Milano

• Venezia/Mestre

• Bologna

• Firenze

• Ancona

• Lucca

• Napoli

• Roma

• Bari

• Palermo

Rete 
domestica

4 sedi territoriali

10 uffici territoriali

42 agenti*  



• Hong Kong

• Istanbul

• Dubai

• Mosca

• Nairobi

• Johannesburg

• San Paolo

• Città del Messico
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La nostra rete commerciale

Rete 
Estera

10 uffici di 

rappresentanza 

a presidio delle aree 

emergenti 

• Mumbai

• Shanghai



Lazio / Abruzzo / Toscana / Marche / Umbria - Small

Resp. Fabio Colombo

f.colombo@sace.it

+39 06 6736507

Lazio / Abruzzo / Sardegna - Mid

Resp. Milos Carloni

m.carloni@sace.it

+39 06 6736566

Centro-Sud (Roma)

Resp. Mario Melillo

m.melillo@sace.it

+39 06 6736466

Lazio / Abruzzo / Sardegna - Medium

Resp. Alessia Iannoni Sebastianini

a.iannonisebastianini@sace.it

+39 06 6736927

Lucca
Firenze

Roma

Napoli

Bari

Palermo

Ufficio locale

Sede

 Portafogliazione su base geografica

 Coverage proattivo delle aziende che si internazionalizzano sul 

segmento:

 Medium - da 30 a 100 €/mln di fatturato

 Mid - da 100 a 500 €/mln di fatturato

 Small – da 0 a 30 €/mln di fatturato

La Rete Domestica Mid, Medium & Small  – Area Centro Sud
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I nostri prodotti

TRASFORMARE 
IN LIQUIDITÀ 
I CREDITI?

Factoring

DIFFICOLTÀ 
DI ACCESSO 
AL CREDITO 

DOMESTICO?

Garanzie finanziarie

PARTECIPARE 
A GARE IN ITALIA
E ALL’ESTERO?

Cauzioni 
Finanziamenti agevolati, 

partecipazione al capitale 

e protezione degli 

investimenti all’estero 

(paesi ad alto rischio)

NECESSITÀ 
DI CONCEDERE 

DILAZIONI 
DI PAGAMENTO?

Assicurazione del 

credito

Recupero Crediti

RECUPERARE I 

TUOI CREDITI 

INSOLUTI 

ALL’ESTERO?

INDIVIDUARE 

NUOVE 

OPPORTUNITA’ 

ALL’ESTERO?



Proteggere le vendite dal rischio di 

insolvenza del tuo cliente per eventi 

di natura commerciale e politica, con 

possibilità di scontare il credito 

assicurato 

Credito Fornitore

BT Sviluppo Export, BT 360°

Offrire al tuo cliente estero 

dilazioni di pagamento competitive

Proteggere il tuo business 

dal rischio di mancato pagamento

Monetizzare il tuo credito 

assicurato

Ridurre il costo dello sconto pro 

soluto con il contributo in conto 

interesse

ASSICURARE IL FATTURATO 

IN ITALIA  E  ALL’ ESTERO  

Ricevere in un’unica soluzione un 

contributo in conto interessi a fronte 

dello sconto pro-soluto di titoli di 

credito

Supporto al credito all’esportazione -

Credito Fornitore
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Assicurazione del credito

EXPORT UP!

VANTAGGI



Assicurazione del credito, come funziona
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 A chi si rivolge: ad aziende italiane che concedono

dilazioni di pagamento ai propri acquirenti esteri

 Rischi coperti: rischio di produzione (mancato recupero

costi per revoca commessa) e rischio di credito legato ad

eventi di natura politica e commerciale

 Livello di copertura: a breve termine (entro 24 mesi) fino

al 100% del valore del contratto commerciale; a medio

lungo termine fino all’85% del valore del contratto, a

fronte di un anticipo del 15%

 Durata: fino a 10 anni (estendibili ai sensi della

regolamentazione vigente)

Caratteristiche Schema operazione

Impresa 

Italiana

Polizza 

Assicurativa

Contratto commerciale
Acquirente

Estero

Esportazione di beni / servizi

Pagamento dilazionato

(Bills of exchange / Promissory notes)



Sconto crediti, come funziona
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 A chi si rivolge: ad aziende italiane che

concedono dilazioni di pagamento ai

propri acquirenti esteri

 Rischi coperti: rischio di credito

legato ad eventi di natura politica e

commerciale

 Importo ammesso: fino al 100% del

credito dilazionato

Caratteristiche

Schema operazione

Esportazione di beni / servizi

Cessione

crediti

dilazionati

Impresa italiana Impresa estera

Pagamento

immediato, anticipato

rispetto a scadenza

dilazione

Pagamento a 

scadenza

Crediti commerciali dilazionati

Voltura

Banca 
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 Metti il turbo al tuo 

business, inserisci qui

Paese, settore, durata e 

importo relativi alla tua 

operazione e ottieni una

stima di prezzo 

dell’assicurazione 

 Registrati per accedere 

all’area riservata SACESIMEST 

Potrai assicurare la tua 
singola commessa estera con 
Export UP1 (Paesi OCSE 0 per 
dilazioni > 24 mesi; Resto del 
mondo per qualsiasi dilazione) o 
con BT EXPORT 242 (Paesi 
OCSE 0 per dilazioni ≤ a 24 
mesi)

1 SACE S.p.A. (accettate operazioni fino a 
€ 5mln senza garanti)
2 SACE BT (accettate operazioni fino € 
1mln)

FIRMA DIGITALE ED 
ACQUISTO/EMISSIONE 

POLIZZA

VALUTA 
GRATUITAMENTE 

LA TUA OPERAZIONE

Export UP!: Processo d’acquisto digitale in 4 click

 Blocca per 3 mesi il 
prezzo3 della tua 
assicurazione con un 
Parere Preliminare, inserisci 
semplici informazioni 
sull’operazione, sui pagamenti 
e sul cliente e avrai

Certezza dei tempi di 
attesa

Prezzi competitivi 

3In caso di esito positivo, viene 
visualizzato l’importo del credito 
assicurabile e il prezzo 
dell’assicurazione bloccato per tre 
mesi

RICHIEDI ILPARERE 
PRELIMINARE 

(PP)

REGISTRATI E ACCEDI 
ALL’AREA RISERVATA

 Scegli un metodo di 
pagamento e finalizza 
l’acquisto della tua polizza

Hai bisogno di supporto? 
Contatta il Customer Care 

800.269.264
-

info@sacesimest.it

https://www.sacesimest.it/Assicurazione?l=1)


Ottenere dalla tua banca (garantita 

da noi) l’emissione delle fideiussioni 

contrattuali richieste dai tuoi clienti

Polizza Fideiussione 

Bid Bond, Performance Bond, Advance 

Payment Bond, Maintenance & Warranty

Bond, Money Retention Bond 

Partecipare a gare in tutto il mondo, 

fornendo le garanzie richieste dal 

committente

Incrementare le linee di fido 

disponibili presso il sistema 

bancario, senza costi aggiuntivi

Proteggere la commessa 

dai rischi

Minor assorbimento di capitale per 

la Banca, sulla quota garantita da 

SACE

REALIZZARE GRANDI E 

PICCOLE OPERE IN SICUREZZA 

VANTAGGI
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Cauzioni

Assicurare il rischio di indebita 

escussione delle fideiussioni richieste per 

gare e commesse estere, con possibilità 

di cessione dei diritti di polizza ad un 

intermediario finanziario

Credito Fornitore - rischi accessori 



Polizza fideiussione, come funziona
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 A chi si rivolge: imprese italiane che devono prestare

garanzie contrattuali a committenti esteri

 Rischi coperti: rischi di performance e escussione

indebita delle garanzie

 Livello di copertura: fino al 50%

 Sottostante la copertura: Bid Bond, Advanced Payment

Bond, Performance Bond, Money Retention Bond,

Warranty Bond

Caratteristiche

Schema operazione

Polizza 

Assicurativa

Partecipazione 

appalto / esecuzione 

commessa

Emissione bond 

(garanzia 

contrattuale)

Impresa Italiana
Committente

estero

Richiesta rilascio 

garanzie

Banca



Disponibilità di finanziamenti

a condizioni vantaggiose 

Accesso a finanziamenti con durate 

più lunghe

Minor assorbimento di capitale per la 

Banca, sulla quota garantita da 

SACE
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Garanzie finanziarie

VANTAGGI PER L’IMPRESA 

CHE RICEVE IL FINANZIAMENTO
OTTENERE MAGGIORE 
ACCESSO AL CREDITO

Per le PMI: garanzia su finanziamenti per 

attività connesse alla crescita sui mercati 

internazionali erogati nell’ambito di accordi 

quadro con i principali intermediari finanziari

Per le Grandi Imprese: garanzia su 

finanziamenti destinati a specifici investimenti 

all’estero o necessità di capitale circolante 

connessi a commesse internazionali



Garanzie finanziarie, come funzionano
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 A chi si rivolge: ad imprese italiane, incluse loro controllate

estere, che necessitano di finanziare il capitale circolante

per commesse estere, o investimenti in

internazionalizzazione

 Rischi coperti: rischio di credito

 Livello di copertura: 50%

 Sottostante la copertura: finanziamento o linea di credito

concessi ad imprese italiane

 Tipologia garanzia: a prima richiesta, irrevocabile,

incondizionata

Caratteristiche Schema operazione

Impresa 

Italiana

Approntamento fornitura 

/ Progetto di 

internazionalizzazione

Garanzia 

finanziaria

Finanziamento

Banca



Garanzie finanziarie per le PMI, le spese finanziabili
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a) Costi di impianto ed ampliamento

b) Costi promozionali e pubblicitari

c) Costi di ricerca e sviluppo capitalizzati in bilancio

d) Diritti di brevetto industriale e diritti per utilizzo delle opere dell’ingegno

e) Spese per tutelare il “Made in Italy” (marchi, brevetti, applicazione denominazione origine controllata)

f) Concessioni, licenze, marchi e diritti simili

g) Acquisto o ristrutturazione di beni immobili (anche ad uso ufficio)

h) Costi relativi all’acquisto di terreni

i) Acquisto, riqualificazione o rinnovo degli impianti e macchinari

j) Acquisto o rinnovo di attrezzature industriali e commerciali

k) Spese per partecipare a fiere internazionali tenute in Italia

l) Spese per partecipare e fiere e mostre all’estero

m) Spese per acquisire partecipazioni non finanziarie in imprese estere

n) Spese relative a consulenze specialistiche per la predisposizione di accordi di cooperazione e Joint Venture con imprese estere (valutazione 

fiscale, legale, finanziaria, progettazione ed engineering)

o) Spese relative all’approntamento di beni e/o servizi o l’esecuzione di lavori commissionati da committenti esteri (cap. circolante-max 24 mesi)
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Certezza dei tempi di incasso 

ed efficienza amministrativa

Maggiore capacità di offerta 

e minori oneri finanziari

Rafforzare la partnership con i tuoi 

fornitori attraverso una linea di credito 

«ad hoc» con la 

certezza dei flussi cassa

Aumentare la gamma 

di possibili fornitori
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Factoring

MIGLIORARE LA LIQUIDITÀ 
DELL’IMPRESA

VANTAGGI 

PER L’IMPRESA

Factoring tradizionale: smobilizzo dei crediti 

vantati dall’impresa verso uno o più debitori 

attraverso i tradizionali prodotti di factoring 

(pro soluto, pro solvendo e maturity)

Reverse Factoring: sostenere la filiera 

produttiva attraverso accordi di Reverse 

Factoring, per consentire ai fornitori di 

ottenere un’anticipazione sui loro crediti 

commerciali. I crediti possono essere ceduti 

sia pro soluto sia pro solvendo
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Supportiamo il ‘Champion’ e le aziende della sua filiera 

*Aziende capofila della filiera, tipicamente caratterizzate da dimensioni rilevanti (almeno Mid Cap) leadership di mercato e forte propensione all’export

Acquisto dall’Italia

Export

Acquisto in Italia

Fornitura

Accordi di filiera/ 

Reverse Factoring

Cr 

estero
Champion

*

Value 

proposition

SACE

Offerta 

dedicata

Partnership strategica 

supportando la filiera a monte 

(fornitori) e a valle (buyer)

• Reverse factoring

• Assicurazione del Credito 

• Cauzioni

• Copertura rischi accessori

• Garanzie finanziarie

• Finanziamenti agevolati

• Patrimonializzazione PMI

Rafforzamento della 

solidità (patrimonio e 

circolante)

FornitoriCr 

estero

Buyer 

Estero

Iniziative 

business 

matching

dedicate 

Cr 

estero
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Accordo di Filiera: benefici 

Disponibilità di una linea di credito «ad hoc» per lo smobilizzo dei crediti vantati verso il  

Champion, commisurata ai volumi di fatturato svolto nei suoi confronti

Condizioni economiche adeguate al merito creditizio del Champion

Certezza dei flussi di cassa e miglior programmazione delle esigenze di tesoreria

Effetto positivo per la riduzione del Working Capital, legato alla forma tecnica pro soluto

Riduzione dell’attività relativa alla gestione amministrativa dei crediti, in capo al factor

Accesso privilegiato ai servizi/prodotti di SACE-SIMEST a supporto della crescita

internazionale

Offerta di SACE-SIMEST mirata sulle esigenze specifiche della Filiera 



Network di 200 corrispondenti e 

negoziatori locali in tutto il mondo.

Risparmio di tempo e risorse, grazie 

a un tariffario strutturato su base 

success fee 

In caso di esito negativo dell’azione 

di recupero, iscrizione a bilancio 

l’eventuale perdita con la 

dichiarazione di irrecuperabilità.

Aumento della liquidità e riduzione 

dei tempi di incasso
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Recupero crediti esteri

AUMENTA LA LIQUIDITÀ 
DELL’IMPRESA

VANTAGGI 

PER L’IMPRESA

Il servizio comprende la gestione di tutte le attività 

stragiudiziali, giudiziali e procedure concorsuali 

per il recupero dei crediti insoluti, anche non 

oggetto di copertura assicurativa, attraverso un 

team specializzato e un vasto network di 

corrispondenti locali in tutto il mondo.

Le attività di recupero giudiziale sono seguite in 

partnership con studi legali, presenti in loco, senza 

intermediari, con vantaggi su costi e velocità di 

azione.

Il servizio è offerto alle mprese di ogni settore

e dimensione che necessitano di un partner

esperto nella gestione del ciclo

di vita del credito.



Finanziamenti agevolati, partecipazioni nel capitale e 

protezione degli investimenti all’estero

Nata nel 1991, SIMEST opera:

• concedendo finanziamenti a tasso agevolato; 

• sostenendo le imprese esportatrici attraverso l’export credit; 

• acquisendo partecipazioni in imprese italiane ed estere

Attraverso i suoi strumenti SIMEST affianca l’impresa 

per tutto il ciclo dell’ internazionalizzazione

VALUTAZIONE

MERCATO 

POTENZIALE

DIFFUSIONE 

DEL 

MARCHIO

RAFFORZAMENTO 

DELLA PRESENZA

COMMERCIALE

ESPANSIONE 

PRODUTTIVA

Studi di fattibilità

Partecipazione a 

fiere e mostre (PMI)
Programmi di 

assistenza tecnica

Export credit

Patrimonializzazione 

PMI esportatrici

Partecipazione al capitale 

di società extra UE + 

Contributo interessi

Fondo Venture Capital

Partecipazione al capitale 

di società UE

Programmi di 

inserimento sui 

mercati extra UE

FINANZIAMENTI A TASSO AGEVOLATO E SUPPORTO EXPORT EQUITY

21

Protezione degli 

investimenti all’estero
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Patrimonializzazione PMI esportatrici 

per il consolidamento patrimoniale delle PMI 

italiane costituite in forma di società di 

capitali, che nell’ultimo triennio abbiano 

realizzato all’estero in media almeno il 35% 

del proprio fatturato

Partecipazione a fiere e mostre per la 

partecipazione a manifestazioni espositive 

all’estero (anche a  manifestazioni diverse  

nello stesso paese extra UE) e per una 

maggiore visibilità del brand della PMI presso 

i buyer di settore 

22

Finanziamenti agevolati

IMPRESE ITALIANE DI 
QUALSIASI DIMENSIONE 

PMI

Programmi di inserimento sui mercati extra UE 

per l’apertura di una struttura commerciale stabile e 

per il lancio e la diffusione del proprio marchio e/o 

prodotto/servizio in un Paese extra UE

Studi di fattibilità per la valutazione preliminare 

delle  opportunità di investimento in nuovi mercati 

extra UE

Programmi di assistenza tecnica per la formazione 

del personale coinvolto nelle iniziative di investimento 

in Paesi extra UE

Supportiamo le imprese in tutte 

le fasi di crescita all’estero
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Partecipazione al capitale dell’impresa europea con 

vocazione all’innovazione e all’internazionalizzazione

PARTECIPAZIONE IN SOCIETA’ UE

CONDIZIONI

L’intervento è a condizioni di mercato e non sono 

previsti strumenti agevolativi

A CHI È DEDICATO

A tutte le imprese che realizzano in Europa 

investimenti produttivi, commerciali o di 

innovazione tecnologica nell’ambito di un 

programma di sviluppo internazionale

ENTITÀ DELLA PARTECIPAZIONE

Fino al 49% del capitale dell’impresa italiana o 

avente sede all’interno dell’UE

DURATA DELLA PARTECIPAZIONE

Fino a 8 anni 

Espansione

produttiva

L’impresa vuole costituire o rafforzare la sua società 

estera 

Partecipazione al capitale – strumenti 
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Partecipazione al capitale – strumenti 

A CHI È DEDICATO

A tutte le imprese, di qualunque dimensione

L’impresa vuole costituire o rafforzare la sua società estera 

Partecipazione al capitale di società estere con sede in Paesi extra UE e contributo 

interessi sulla quota di partecipazione dell’impresa italiana

PARTECIPAZIONE IN SOCIETA’ EXTRA UE E CONTRIBUTO INTERESSI

CONTRIBUTO INTERESSI

• agevolazione sul finanziamento per l’acquisizione 

della partecipazione nella società estera (a valere 

sul 90% della quota dell’impresa italiana e fino al 

51% del capitale della società estera)

DURATA DELLA PARTECIPAZIONE

Fino a 8 anni (anche superiore per progetti 

finanziati da banche di sviluppo multilaterali)

ENTITÀ DELLA PARTECIPAZIONE

Fino al 49% del capitale dell’impresa estera e 

comunque non superiore alla partecipazione 

dell’impresa italiana promotrice
FINANZA INTERNAZIONALE

Possibilità di ottimizzare la struttura finanziaria del 

progetto grazie alla partnership con istituzioni 

finanziarie internazionali

CONDIZONI 

L’intervento è a condizioni di mercato
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IMPRESA

EXTRA-UE

Finanziamento 

per progetto 

di sviluppo internazionale 

IMPRESA

ITALIANA

PARTECIPAZIONE 

DIRETTA

PARTECIPAZIONE 

FONDO VENTURE 

CAPITAL

+

49%
QUOTA 

CAPITALE

51%
QUOTA 

CAPITALE

+

CONTRIBUTO INTERESSI

STRUMENTI

SIMEST

1

2

3

BANCA

Tasso BCE + 0,5% (PI); 0,75% (MI); 1% (GI)

SOCIETA’ 

ESTERA

Fino a € 40mln per progetto 

(€ 80mln per gruppo economico)

+
FINANZA INTERNAZIONALE4

Possibilità di co-finanziamento in partnership con 

DFIs e istituzioni finanziarie bilaterali e multilaterali

Focus: PARTECIPAZIONI EXTRA UE: 

il ventaglio di strumenti SIMEST

Partecipazione al capitale 
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Protezione degli investimenti all’estero, come funziona

Caratteristiche

 A chi si rivolge: banche o società italiane o loro controllate estere 

che effettuano investimenti esteri in forma di apporto di capitale, di 

beni strumentali, di servizi e di finanziamenti 

 Rischi coperti: 

• il rischio di perdita parziale o totale dei capitali, utili, interessi 

e somme derivante da eventi di natura politica riferibili ad atti 

espropriativi, guerra e disordini civili, restrizioni valutarie

e violazione di contratto stipulato con controparte pubblica 

locale

• il rischio di mancato guadagno dell’impresa estera dovuto a 

una temporanea interruzione dell’attività produttiva a 

seguito di guerra e disordini civili

 Livello di copertura: fino al 100% dell’apporto di capitale o 

dell’importo del finanziamento o del massimale indicato in caso di 

copertura per interruzione dell’attività produttiva 

Vantaggi per Banca o azienda italiana: Consolidare e ampliare il 

business in mercati ad alto rischio, ma con grandi potenzialità. 

Migliorare termini e condizioni dei finanziamenti concessi alle 

partecipate estere, grazie alla cessione dei diritti di polizza alla banca 

finanziatrice 

Impresa o 

banca

estera

Impresa o 

banca

italiana

Polizza PRI

Finanziamento

Apporto di Equity

Schema Operazione
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Cos’è Education to Export?

Quali sono le novità?È il programma formativo di SACE

SIMEST, nato per accompagnare le

PMI italiane nello sviluppo e crescita

all’estero, attraverso il trasferimento di

know-how e l’accesso alle soluzioni

assicurativo-finanziare più adatte a

sostenere e proteggere il business

A chi è rivolto?

Il programma è pensato per 

imprenditori, CFO, Direttori 

finanziari, Export manager, 

professionisti, consulenti e altri 

intermediari capaci di influenzare le 

decisioni aziendali in tema di export e 

internazionalizzazione

Education to Export

 Una piattaforma dedicata su 

www.e2e.sacesimest.it, con 4

percorsi profilati per grado di 

maturità in materia di export e 

internazionalizzazione 

 Un calendario di incontri 

formativi sul territorio, in 

partnership con primari attori 

del Sistema Paese

Il programma formativo firmato SACE SIMEST

https://e2e.sacesimest.it/>>

https://e2e.sacesimest.it/
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info@sace.it • www.sace.it

ROMA

Piazza Poli, 37\42 00187

+39 06 67361

info@sace.it

SACE

MESSICO, 

CITTÀ DEL MESSICO

+52 55 24536377 

messico@sace.it

MONDO
EAU, DUBAI

+971 45543451

dubai@sace.it

TURCHIA, ISTANBUL

+90 2122458430/1

istanbul@sace.it

CINA, HONG KONG

+852 35076190

hongkong@sace.it

SUD AFRICA, 

JOHANNESBURG

+27 11 4638595 

johannesburg@sace.it

RUSSIA, MOSCA

+7 495 2582155

mosca@sace.it

KENYA, NAIROBI

+254 719 014 207 

nairobi@sace.it

BRASILE, SAN PAOLO

+55 11 31712138

saopaulo@sace.it

INDIA, MUMBAI

+91 22 43473470

mumbai@sace.it

ANCONA

+39 071 29048248/9

ancona@sace.it

ITALIA
BRESCIA

+39 030 2292259

brescia@sace.it

MILANO

+39 02 4344991

milano@sace.it

PALERMO

+39 091 7666670

palermo@sace.it

VENEZIA

+39 041 2905111

venezia@sace.it

BARI

+39 080 5467763

bari@sace.it

FIRENZE

+39 055 5365705

firenze@sace.it

MONZA

+39 039 3638247

monza@sace.it

ROMA

+39 06 6736309

roma@sace.it

VERONA

+39 045 8099460

verona@sace.it

BOLOGNA

+39  051 0227440

bologna@sace.it

LUCCA

+39 0583 444234

lucca@sace.it

NAPOLI

+39 081 5836131

napoli@sace.it

TORINO

+39 0110142450

torino@sace.it
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