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United Ventures e un fondo di Venture Capital che
Investe In aziende tech In fase early stage.

Investiamo in imprenditori ambiziosi che

ridisegnano le industrie attraverso la tecnologia e
le aiutano a scalare a livello globale.
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UV Team

About us

Massimiliano Magrini
Fondatore & Managing Partner
+20 anni di esperienza

. Annapurna VC | Founder & Managing Partner

Google | Italy Country Manager

Giulia Giovannini
Investment Manager
+7 anni di esperienza

Sator Capital | Associate
Tinaba | Financial Controller

Alessandro Pasin
Chief Financial Officer

+16 anni di esperienza
NickJen Capital | Principal
Aedes | Head of Strategic Planning and M&A
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Paolo Gesess
Fondatore & Managing Partner
+20 anni di esperienza

Jupiter Venture | Founder & Managing Partner
Telecom ltalia | CSELT
KPMG

Fabio Pirovano
Investment Manager

+9 anni di esperienza
Lepe Partners | VP
Woodside Capital Partners | Associate

Bel Barreiros
Business Designer
+7 anni di esperienza

mrdcompany | Product Designer
Giroflexforma | Portfolio management

Viviana Zama
Office Manager

+16 anni di esperienza
Futuris S.p.A. | Executive Office Assistant

‘
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Mario Mariani
Fondatore & Partner
+20 anni di esperienza

The Net Value Accelerator | Founder
Tiscali Italia | CEO

Sara Lovato
Investment Manager
+10 anni di esperienza

Hub innovazione Trentino | Head of
acceleration

Hub innovazione Trentino | Head of operations

Giulia Margstahler

Executive & Communications
Assistant

+7 anni di esperienza

Boyden | Executive Assistant



| nostri principi di investimento

Le nostre linee guida

- Ambito di applicazione: focus sull'Europa, soprattutto in Italia, nei settori digitali e tecnologici.

Approccio: individuare macro-tendenze tecnologiche e di business con il potenziale per cambiare un settore
specifico e sviluppare nuovi mercati nel medio-lungo termine.

Tipolodia di Deal: concentrarsi sulle opportunita di investimento early stage (Round A-B), partecipando con
quote di minoranza qualificata (dimensione media di investimento tra 1M€ - 5M€£).

Fonte dei Deal: focus sul flusso di deal proprietario derivante da un ampio network di relazioni, credibilita del
team e profonda conoscenza del panorama digitale e tecnologico.

Critedi ri Investimento: selezionare i migliori imprenditori e team con visione e competenze per ridefinire le
industrie attraverso la tecnologia.

© X R 06
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La Strategia di investimento di UV

Le nostre linee guida

Key Focus

Approccio

Geografia

* 50% degli investimenti in ltalia
* 30% degli investimenti in Europa
* 20% degli investimenti no-EU

Deal flow guidato dale relazioni

* Ampia rete di imprenditori/founders, decisori
chiave del settore e istituzioni finanziarie di
primo piano

Dimensione

e Focus su A-round e follow-on
¢ Dimensione media dell’investimento tra 1-5M€
+ Seed e B rounds in base alle opportunita

Influenza nella Governance

* Minoranze qualificate con liquidation
preference e altri diritti

* Rappresentanza nel consiglio di
amministrazione con diritti di veto

Stage

» Essere il primo investitore istituzionale per:
* Investire in ambiziosi imprenditori supportati
da un team qualificato e ben assortito
» Sostenere le aziende in fase di crescita

Vision

» Sfruttare i macro trend in ambito tecnologico

* Potenziale di innovazione del settore
industrial

« Sbloccare il valore a lungo termine
attraverso la realizzazione di exit Sostenere il
percorso di raccolta fondi internazionale
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Strategia

Deal flow proprietario

Sostenere la crescita di
un'azienda innovativa

Investire nei campioni dei
settori tech / digitali &
coinvestimenti su follow-
on




| Nostri criteri di selezione

Venture Capital: Ruolo e Passi

« Management Team (visione, ambizione, competenze, coesione)
» Business Model (difendibilita, replicabilita)
* Dimensione e tendenza del mercato

« Dinamiche di settore (difendibilita dei margini, concorrenti, ecc.)
 Affidabilita del business

* Analisi del rendimento atteso (crescita, multipli, ecc.)
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Costituire un portafoglio competitivo

UV Uuv2 UV2L

Chi siamo
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Grazie.



